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„Negocjacje z ogłoszeniem 
jako tryb udzielania 

zamówienia dla bada ń 
ewaluacyjnych”

Marek Przybył

Urząd Marszałkowski Województwa Wielkopolskiego 

w Poznaniu Toruń 25-26 maja 2010 r.1
Nr slajdu Nazwa instytucji Miasto dd.mm.rrrr

5 ETAPÓW NEGOCJACJI Z OGŁOSZENIEM
(Pzp Oddział 3 art. 54)

1. Ogłoszenie o zamówieniu;

2. Składanie ofert wst ępnych;

3. NEGOCJACJE ;

4. Składanie ofert ostatecznych;

5. Wybór Wykonawcy
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Ogłoszenie o wszczęciu postępowania przetargowego 
(doświadczenie Wykonawców i badaczy).

• SIWZ;

• SOPZ; jego zapisy będą podlegały negocjacjom.

Czas na składanie wniosków: 

min. 7 dni od dnia publikacji ogłoszenia;

Ogłoszenie o zamówieniu
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Ogłoszenie o zamówieniu

Ocena spełnienia warunków udziału w postępowaniu:

1. Karta oceny;

2. Protokół komisji oceny;

3. Informacja o wynikach dla uczestników postępowania;

Czas na podanie informacji o wynikach – niezwłocznie.
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Składanie ofert wstępnych

Komplet dokumentów przekazywanych wykonawcom 

zaproszonym do etapu składania ofert wstępnych. Wypełnienie 

znamion konkurencyjności (min. 3 wykonawców):

1. Zaproszenie do złożenia oferty wstępnej;

2. SIWZ pierwotny (zapis o formie wyłonienia wykonawcy);

3. SOPZ (jego zapisy podlegają negocjacjom);

4. Umowa na wykonanie badania.

Czas na składanie ofert wstępnych:

min. 10 dni od dnia przekazania zaproszeń
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Negocjacje

Zaproszenie do negocjacji.

• Przedmiot negocjacji (zgodny z SOPZ) – np. metodologia;

• Negocjacje mogą odbywać się kilkukrotnie 

(ustawa PZP nie określa limitu spotkań);

• Ostateczna metodologia jest nierzadko kombinacją 

propozycji przedstawionych przez wykonawców w trakcie 

negocjacji.

Negocjacje zwykle trwają ok. 2-3 dni
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Negocjacje

Ocena negocjacji.

• Protokół z każdego spotkania negocjacyjnego;

• SIWZ ostateczny; 

• SOPZ z wynegocjowaną metodologią.
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Zaproszenie do składania ofert ostatecznych;

• SIWZ (ewentualne, niewielkie zmiany);

• SOPZ – z wypracowaną, ostateczną metodologią

Czas na składanie ofert:

min. 10 dni od dnia przekazania zaproszeń

Składanie ofert ostatecznych
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Wybór Wykonawcy

Dokumenty :

• Protokół z wyboru wykonawcy;

• Zawiadomienie o wyborze najkorzystniejszej oferty.

• Podpisanie umowy.
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Wady Zalety

• Długi czas postępowania o 

udzielenie zamówienia;

• Ilość dokumentacji.

• Bezpośredni kontakt z 

Wykonawcami;

• Możliwość dookreślenia 

niezrozumiałych kwestii;

• Nowe pomysły;

• Poszerzenie wiedzy;

• Otrzymujemy to czego 

chcemy!

Wady i zalety metody postępowania przetargowego 

negocjacje z ogłoszeniem
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Dziękuję za uwagę
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