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" Ogloszenie o zaméwieniu - " Ogloszenie 0 zaméwieniu

Ocena spetnienia warunkéw udziatu w postepowaniu:

Ogtoszenie o wszczeciu postquﬁiénjg pr‘ietargowégb" =
_(doswiadezenie Wykonawcéw i badaczy).

1. Kartaoceny;
e SIWZ; 2. Protokét komisji oceny;
e SOPZ; jego zapisy beda podlegaty negocjacjom. 3. Informacja o wynikach dla uczestnikow postepowania;

Czas na sktadanie wnioskéw:

., X ) - A Czas na podanie informacji o wynikach — niezwtocznie.
min. 7 dni od dnia publikacji ogtoszenia;
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Sktadanie ofert wstepnych - ‘ Negocjacje - :

Komplet dokumentéw przekazywanych wykonawcom S
zaproszonym do etapu sktadania ofert. wstepnych Wypeinleme —
znamion konkurency;nosc: (min. 3 wykonawcew) ~ e =
n e Przedmiot negocjécji (zgodny z SOPZ) — np. metodologia;
¢ Negocjacje moga odbywac sie kilkukrotnie

(ustawa PZP nie okresla limitu spotkan);
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Zaproszenie do negocjacji.— -

Zaproszenie do ztozenia oferty wstepnej;
SIWZ pierwotny (zapis o formie wytonienia wykonawcy);

SOPZ (jego zapisy podiegaja negocjacjom); e  Ostateczna metodologia jest nierzadko kombinacja

Umowa na wykonanie badania. propozycji przedstawionych przez wykonawcow w trakcie
negocjacji.

P WIN

Czas na sktadanie ofert wstepnych:

min. 10 dni od dnia przekazania zaproszen
Negocjacje zwykle trwaja ok. 2-3 dni
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Negocjacje =

Ocena negocjacji. e

Protokot z kazdego spotkania négocjacyjne'go;
SIWZ ostateczny;
SOPZ z wynegocjowana metodologia.
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. Sktadanie ofert ostatecznych

Zaproszenie do sktadania ofert os

tatecznych; —

e  SIWZ (ewentualne, niewielkie zmiany);
e  SOPZ -z wypracowang, ostateczng metodologia

Czas na skfadanie ofert:
min. 10 dni od dnia przekazania zaproszen
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Wyboér Wykonawcy =

Dokumenty : - o=

¢ Protokét z wyboru wykonawcy;
e  Zawiadomienie o wyborze najkorzystniejszej oferty.

e Podpisanie umowy.
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Wady i zalety metody.p

negocjacje z ogtoszeniem ~
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ostgpowania przetargowego

Wady

. zalety —

* Dtugi czas postepowania o
udzielenie zamdwienia;

* llos¢ dokumentaciji.

* Bezposredni kontakt z
Wykonawcami;

* Mozliwos¢ dookreslenia
niezrozumiatych kwestii;

* Nowe pomysty;

* Poszerzenie wiedzy;

¢ Otrzymujemy to czego
chcemy!
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